Vertriebsunterstiitzung von extra-com:

Fehlende Kapazitaten, der Wunsch nach Unterstitzung im
Aufbau von Exportmarkten, kurzfristig gestiegene Projekt-
anforderungen oder die Kompensation von personellen
Engpassen kdnnen Griinde fiir den Bedarf an qualifizierter,
externer Vertriebsunterstitzung sein.

In all diesen Fallen biete ich Ihnen maRgeschneiderte und
schnell verfiigbare Losungen. Meine groe Erfahrung in
Technologieunternehmen garantiert eine kurze Einarbei-
tungszeit und sichert Ihnen hohe Produktivitat. Dadurch
bleiben Sie auf Zielkurs und lhre Kosten Giberschaubar.

SO PROFITIEREN SIE:
Sofortige Entlastung
Sicherheit einer professionellen Lésung
Hohe Flexibilitat und Motivation
Unterstiitzung zur Wachstumssicherung

Spurbare Erfolge in kurzer Zeit

extra-com:

Uber 20 Jahre Erfahrung in der Praxis sind meine Basis, fiir Sie
AuRergewdhnliches zu leisten. Ob in Europa, Asien, Afrika,
Australien oder Nord- und Stidamerika, ich springe ein, wenn
es brennt und l8se Ihren Engpass. Mit Fingerspitzengefiihl fir
kritische Themen, hoher Emotion fiir ambitionierte Vertriebs-
ziele und profundem interkulturellem Verstandnis. Und genau
in der Sprache, die Ihre Kunden sprechen und verstehen.

Zbgern Sie nicht und informieren Sie mich tber Ihren Projekt-
bedarf und Ihre Ziele. Der direkte Kontakt und ein persénliches
Gesprach sind haufig der Beginn einer erfolgreichen Zusammen-
arbeit.

Ob telefonisch oder per E-Mail -
ich freue mich auf Sie!
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lhre Drita Scharf

KOMPETENZFELDER:
Interim-Lésungen im Vertrieb
Auf- und Ausbau von Exportmarkten

Nutzung weltweiter Messepotenziale
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Professionelle Vertriebsunterstiitzung auf Zeit:

FUR SCHNELLE ENTLASTUNG IM
IN- UND AUSLANDSGESCHAFT!
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> lhr Ziel

,PROFESSIONELLE
UNTERSTUTZUNG
OHNE WENN UND ABER.”

/

Wer temporar personelle Engpasse hat, braucht gerade

im Vertrieb schnelle und kompetente Lésungen. Dabei sind
hohe Praxiserfahrung und rasche Einsatzbereitschaft gefragt.
Ganz ohne Wenn und Aber.

Leistungsbeispiele:
Direkt in das Tagesgeschaft einsteigen

Komplexe Projektanforderungen
analysieren und umsetzen

Neue Markte oder Zielgruppen strate-
gisch und kosteneffizient erschliefen

Internationale Geschaftsbeziehungen
auf- und ausbauen

Ihre Neukundengewinnung gezielt und
professionell durchfiihren

Die Vertriebsstrategie weiterentwickeln

Key Accounts mit Erfahrung erfolgreich
erweitern

Vertriebsma®nahmen planen und
realisieren

> Meine Losung

,JHRE UNTERNEHMENS -
LEISTUNG SETZE ICH
SCHNELL UND AKTIV UM.”

extra-com ist flir diese Leistungen genau der richtige Partner
an lhrer Seite. Denn mit groRer Erfahrung und dem emotionalen
Gespiir fir erfolgreiches Teamwork beginne ich sofort mit dem
operativen Geschaft. So setze ich Ihre Unternehmensleistungen
ohne lange Einarbeitungsphase direkt und erfolgreich um.

lhre Vorteile:

Grofte Vertriebserfahrung und profundes
Exportwissen fir alle fiinf Kontinente

FlieRende Kommunikation in den Sprachen
Franzosisch, Englisch, Spanisch, Kroatisch
und Deutsch

MaRgeschneiderte L6sungen abgestimmt
auf lhre Ziele

Hohes Verstandnis fiir Ihr Geschaft und
schnelle Auffassungsgabe fir lhre
Herausforderungen

Neue Impulse und Empfehlungen zur
Optimierung von Prozessen

> lhre Sicherheit

,VON ANFANG AN
WISSEN, WORAUF
ES ANKOMMT.”

,Frau Scharf hat bei uns die Aufgabe dbernommen, langfristig das
enorme Potenzial in den wichtigsten europdischen Mdrkten zu
erschlieffen. Dabei besucht sie aktiv in Eigenregie bestehende und
potenzielle Kunden, baut Vertrauen auf und Umsdtze aus. Mit ihrer
hohen Selbststéndigkeit und Zielorientierung hat Frau Scharf schon
nach kurzer Zeit messbare Erfolge erzielt und ist ein echter Gewinn
furuns.”

Manfred Griesinger, Geschéftsfihrer
Karl Klein Ventilatorenbau GmbH, 73773 Aichwald

Frau Scharf unterstutzte unser Unternehmen als Interim Manage-
rin Export. Wir haben sie aufgrund ihrer langjéhrigen Exportpraxis
und ihrer umfassenden Fremdsprachenkenntnisse mandatiert,

da uns rasche Entlastung wichtig war. Dank ihrer sehr schnellen
Auffassungsgabe und Analysefdhigkeit arbeitete sich Frau Scharf
innerhalb kirzester Zeit tief in das komplexe Projekt und die
vertraglichen Anforderungen der Ol- und Gasindustrie ein. Sie
Ubernahm einen grofsen Teil der kaufmdnnischen Projektleitung
und war kompetente Ansprechpartnerin fur unsere Kunden und
Lieferanten.”

Martina Fliegner, Kaufmannische Leitung/Business Controller
Atlas Copco Energas GmbH, 50999 Kéln
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Weitere Referenzen unter:
extra-com.de



